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Quella per i semiconduttori 
promette di essere una delle 
lotte europee più cruciali. Per 
ridurre il rischio di rimanere 

tagliata fuori dall’arena l’UE spinge 
con forza il suo Chips Act, che punta 
a mitigare gli eff etti dell’attuale global 
shortage del prodotto e ad essere 
tra i player più avanzati nel settore. 
«Esistono alcune eccellenze europee, 
che però hanno deciso da tempo 
di concentrarsi su mercati che non 
richiedono l’uso delle tecnologie più 
avanzate. Attraverso fondi alla ricerca il 
Chips Act intende riportare l’Europa al 
livello tecnologico dei concorrenti», dice 
Andrea Cuomo, Presidente di IW Bank, 
che si chiamerà IW Private Investment 
Sim, e già executive vice President in 
STMicroelectronics. «Qualsiasi futura 

disruption nelle supply 
chain mette a rischio 
non solo l’industria dei 
semiconduttori, ma anche 
quella dell’automobile, 
e qualsiasi altro ambito 
che li utilizzi, compresa 
la sicurezza (dalla 
difesa alla cibernetica, 
alla salute e alle 
comunicazioni). Di 
conseguenza, si tratta 
di avere in Europa tutta 
la gamma tecnologica 
necessaria a fronteggiare 
possibili cambiamenti 
degli scenari globali, come 
possono essere contesti di 
guerra o una pandemia».
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SPECIALE TURCHIA 
L’infl azione sale, ma non 
frena la crescita. Ecco 
dove investire e perché

Spinte dalla guerra russo-ucraina, crescono le preoccupazioni per il rapporto tra criptovalute e 
i fenomeni di fi nanziamento al terrorismo e in generale ai confl itti. Una fase che coincide in Italia 
con l’istituzione del registro degli operatori in valute virtuali presso l’OAM, Organismo degli 

Agenti e dei Mediatori creditizi. «Con il passaporto europeo», dice Francesco Alfonso, Presidente di 
OAM, Organismo degli Agenti e dei Mediatori. «Tutti gli intermediari del credito avranno la possibilità 

L’esodo lavorativo dei 
nostri ragazzi ci costa
16 miliardi. La soluzione? 
puntare all’immobiliare

La misura del Governo stanzia 20 milioni: 
solo 16mila persone ne usufruiranno, a fronte 
di una sessantina di milioni di abitanti. E lo 
specialista di base, invece, che fi ne ha fatto?

Record 2022: attesi 12,5 
miliardi. Sostenibilità in 
testa alle scelte. E sui 
mercati i titoli volano

Cervelli in fuga Il caos della Sanità sugli aiuti 

I profumi in Borsa
SPORT & FINANZA

LIBRI & FINANZA

STILE & FINANZA

Il grosso dei capitali arriva 
dall’estero: 13 miliardi di 
dollari investiti nello sport. 
E la redittività sale

Private Equity al top
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FOCUS: Bonus Psicologo MODA & FINANZA

Il turismo soff re: giù i “Sì” 
stranieri in Italia, tra cui 
quelli russi. Le perdite 
sfi orano i 900 milioni

Destination Wedding
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di Marco Battistone

La situazione geopolitica, unita alla pandemia, dà il colpo di grazia ai settori legati all’elettronica

TECH E AUTO La carenza di semiconduttori 
dall’Est blocca il mercato. Cuomo, IWBank:  
«Col Chips Act, da UE 43 miliardi per
essere autonomi». Basteranno? 

Alfonso, OAM: «Col passaporto UE, gli operatori del credito non hanno più confini»
Criptovalute e innovazione guidano la rivoluzione nel settore, che si arricchisce di nuovi strumenti

L’infl azione turca raggiunge nuovi 
massimi ventennali, toccando 
il 61,14% su base annua, in 

aumento di 5,46 punti in un mese, 
ma il periodo nefasto non preoccupa 
il presidente Erdogan, convinto 
oppositore dell’aumento dei tassi di 
interesse. Secondo Confi ndustria 
turca le prime due 
settimane del confl itto 
R u s s i a - U c r a i n a 
( r i s p e t t i v a m e n t e 
al primo e al terzo 
posto per presenze di 
turisti in Turchia) sono 
costate ad Ankara 
50 miliardi di dollari. 
Numeri che a marzo 
hanno causato 
un aumento dei 
prezzi pari al 5,5% all’acquisto e al 
9,2% alla produzione. «La Turchia ha 
dato prova di grandissima resilienza. 
La crescita economica è dell’11%, la 
seconda realtà a crescere in ambito 
Ict», spiega Valeria Giannotta, 
direttore dell’Osservatorio Italia-
Turchia del CeSPI. «Ha aff rontato 
la pandemia giocando un po’ in 
vantaggio rispetto ai Paesi europei. È 
stata colpita in un secondo momento. 
Così, ha fatto tesoro delle esperienze 
degli altri. In un primo momento 
ha nazionalizzato la produzione, 

TECH E AUTO La carenza di semiconduttori 
dall’Est blocca il mercato. Cuomo, IWBank:  
«Col Chips Act, da UE 43 miliardi per
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L’ECONOMIA DEL BENESSERE

Il Covid ci ha insegnato l’importanza 
fondamentale della ventilazione per 
la salute, in primis, ma anche per 
il  benessere della propria casa. Nel 

2020 VORTICE è entrato sul mercato 
con BRA.VO un Sistema di domotica 
legato alla ventilazione. Abbiamo 
chiesto all’ing. Aldo Fumi, Direttore 
Marketing Strategico dell’azienda di che 
cosa si tratta.
Ci spiega in parole semplici come 
funziona e in quali aspetti si 
differenzia da altri 
sistemi basati sulla 
tecnologia IoT che 
erano già presenti?
«BRA.VO è una sui-
te di prodotti, com-
patibili con Apple 
HomeKit e coman-
dabili mediante gli 
assistenti vocali 
Google Assistant 
e Amazon Alexa, 
connessi al cloud e 
concepiti per funzio-
nare in modalità sin-
cronizzata, in base 
a scenari predefiniti 
e facilmente modi-
ficabili dall’utente 
al mutare delle esi-
genze. Caratteristica 
principale di BRA.VO è la capacità di  
modulare automaticamente il  
funzionamento dei prodotti in base 
alle concentrazioni dei tassi di umidità  
relativa, di anidride carbonica e di  
inquinanti presenti all’interno dei locali, 
rilevati da sensori integrati nei prodot-
ti o ad essi connessi via cloud, così 
come delle concentrazioni di inquinanti  
esterni monitorati da Copernicus, 
il programma dell’Unione Europea 
che monitora l’ambiente sfruttando  
osservazioni satellitari e dati in situ».
Quali sono i vantaggi per chi decide 
di installare BRA.VO nella propria 
abitazione e quali tecnologie sono 
necessarie per sfruttarlo al meglio?
«I vantaggi principali di BRA.VO credo 
siano riassumibili nella semplicità del 
processo di configurazione iniziale 
e nell’apertura del sistema ad altri 
prodotti, di marchi diversi, grazie alla 
compatibilità con i sempre più diffusi 
standard Apple HomeKit, Amazon 
Alexa e Google Assistant. È proprio tale 
apertura, a nostro parere, a costituire il 
principale atout della soluzione BRA.VO: 
in una realtà che vede il rapido 
diffondersi di soluzione domotiche 
per la smart home, l’aver privilegiato 
un’architettura aperta rispetto a 
soluzioni proprietarie garantisce 
agli utenti ampi margini di scelta in 
relazione a quali apparecchi, dalle 
caldaie ai termostati, dai condizionatori 
ai sistemi di sicurezza, installare nelle 
proprie abitazioni, avendo la certezza 
della loro interoperabilità con i prodotti 
VORTICE». 
Chi sono i destinatari principali cui 
volete rivolgervi?
«Anche la tecnologia IoT, sta seguendo 
la curva di diffusione standard descritta 
dai manuali del marketing per le nuove 
tecnologie. I primi ad adottarla sono 
stati i cosiddetti “innovatori”, una 
percentuale della società alla costante 
ricerca delle novità  e attratti dal 

provare cose nuove. Sono arrivati poi 
gli “early adopters”, meno propensi al 
rischio, ma capaci di riconoscere gli 
effettivi vantaggi  legati alle novità. A 
seguire sta arrivando la “maggioranza 
iniziale”, interessata alle nuove idee, ma 
caratterizzata da tempi decisionali più 
lunghi, e che preferisce avere la certezza 
degli effettivi vantaggi dell’innovazione 
prima di procedere all’acquisto. Seguirà 
la “maggioranza tardiva” composta 
dagli scettici, più diffidenti nei confronti 

delle novità e la cui 
decisione di acquisto 
è solitamente la 
risposta all’esigenza 
di adeguamento 
a comportamenti 
diffusi. Da ultimi 
avremo i “ritardatari”, 
per i quali il riferimento 
è il passato e che 
decidono sulla 
base di scelte già 
prese da altri. Con 
BRA.VO abbiamo 
e s s e n z i a l m e n t e 
puntato agli “early 
adopters” e alla 
“ m a g g i o r a n z a 
iniziale”,  interessati 
alla tecnologia, 
c o s t a n t e m e n t e 

connessi, che fanno un uso abituale di 
smart devices e che sono interessati 
a vivere tale esperienza anche in 
ambito domestico. Anche la nostra 
comunicazione si è ovviamente 

concentrata verso quei mezzi che 
abitualmente vengono utilizzati da 
questo pubblico per informarsi: i Social 
e il web. Oltre al sito web dedicato www.
bravosmarthome.com, abbiamo creato 
un profilo Instagram e Facebook». 

Quali sono i motivi che vi hanno spinto 
a sviluppare questa tecnologia?
«I requisiti di prodotto della nostra 
industria sono sempre più influenzati 
dalle normative Europee, che ne 
determinano i requisiti prestazionali, di 

Dal know-how di VORTICE un prodotto di alta qualità perfettamente in linea con le tecnologie più moderne

BRA.VO: IL SISTEMA DI VENTILAZIONE INTELLIGENTE PER LA CASA
Ing. Fumi: «Funziona anche attraverso gli assistenti vocali di Google Assistant e Alexa»

Aldo Fumi
Direttore Marketing VORTICE

Pubbliredazionale
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L’ECONOMIA DEL BENESSERE

BRA.VO: IL SISTEMA DI VENTILAZIONE INTELLIGENTE PER LA CASA
BRA.VO si 
avvicina a chi usa 
abitualmente  
gli smart devices 
anche per vivere  
la casa e l’ambiente 
domestico

consumo e di emissione sonora. Ciò, se 
da una porta determina inevitabilmente 
un livellamento delle caratteristiche 
in passato percepite dal mercato 
come distintive, offre al contempo 
l’opportunità di focalizzare l’attenzione 
su altri aspetti, cui in precedenza 
si attribuiva una minor attenzione, 
che fanno dell’esperienza d’uso per 
l’utente finale un fattore essenziale. 
In questo senso la possibilità di 
monitorare il corretto funzionamento dei 
prodotti e delle condizioni ambientali 
dell’abitazione sfruttando la App  
BRA.VO, caratterizzata da un’interfaccia 
gradevole e di immediata comprensione, 
va esattamente in questa 
direzione».
Avete in previsione di 
proseguire su questa 
strada progettando altri 
sistemi che si basano 
sull’IoT?
«Attualmente la gamma 
BRA.VO comprende 
un recuperatore di 
calore destinato alla 
ventilazione di locali residenziali quali 
soggiorni, camere da letto, studi, 
etcc... ed un estrattore, concepito 
per il ricambio dell’aria in cucina, nei 
bagni, nelle lavanderie e, in genere, 
nei locali di servizio. Stiamo lavorando 

per estenderla, così da ampliare 
le potenzialità della nostra offerta, 
inserendo altre tipologie di apparecchi, 
che contiamo di proporre a breve al 
mercato, sempre correlati al tema del 
trattamento dell’aria, dalla sensoristica 

alla depurazione alla 
ventilazione estiva» 
Il Design è sempre 
stata una componente 
fondamentale nei vostri 
prodotti. Come si colloca 
BRA.VO in questa 
tradizione?
«Il progetto BRA.VO si 
rivolge direttamente agli 
utenti finali; per questo il 

design è stato, è e sarà un aspetto 
essenziale dei prodotti della suite. 
Con BRA.VO intendiamo  riaffermare 
pienamente l’importanza di questo 
aspetto, nella tradizione del nostro 
Marchio.                                                ©

Stiamo lavorando 
molto per 

ampliare le 
potenzialità della 

nostra offerta


